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CZESC 1. PROCES NEGOCJACJI

. W jakich negocjacjach bierzesz udzial?
O czym warto pamieta¢, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jakie masz cele negocjacyjne?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jak okreslisz swoja BATN-¢?
O czym warto pamieta¢, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jaka role odgrywa czas i miejsce negocjacji?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Interesy i stanowiska — jak je rozréznisz?
O czym warto pamietac, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jak sie komunikowa¢é podczas negocjacji?
O czym warto pamieta¢, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jakiej perswazji bedziesz uzywal podczas negocjacji?
O czym warto pamieta¢, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

. Jak broni¢ ceny?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przeglad metod obrony ceny, czyli aspekty praktyczne
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O NEGOCJACJACH | NEGOCJATORACH

Jak obroni¢ sie przed manipulacja?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak negocjowaé w zespole?
O czym warto pamietaé, czyli szezypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Skad sie bierze impas w negocjacjach i jak sobie z nim radzi¢?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyktady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak negocjowaé z przedstawicielami innych kultur?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

CZESC II. JAK ZOSTAC DOBRYM NEGOCJATOREM

Jak zwiekszaé swoja pewnosé siebie?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jaki masz styl negocjowania?
O czym warto pamieta¢, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jaka jest rola emocji podczas negocjacji?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i ¢wiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak radzi¢ sobie z emocjami podczas negocjacji?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak by¢ asertywnym podczas negocjacji?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Techniki asertywne i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak pokazaé swoja sile w negocjacjach?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne

Jak by¢ kreatywnym w negocjacjach?
O czym warto pamietaé, czyli szczypta wiedzy
Przyklady, podpowiedzi, narzedzia i éwiczenia, czyli aspekty praktyczne
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